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Yerel Kredi Ders Uygulama Laboratuar

Uluslararasi Pazarlama

(saat/hafta) (saat/hafta) (saat/hafta)

ISL5409 0 7.5 3 0 0

Onkosullar Yok
Yariyil Tanimlanmamig
Dersin Dili Tirkce

Dersin Seviyesi

Yiksek Lisans Seviyesi

Ders Kategorisi

Temel Meslek Dersleri

Dersin Verilis Sekli

Yuz yuze

Dersi Sunan Akademik Birim

isletme B&IUmU

Dersin Koordinatori

Ebru Enginkaya

Dersi Veren(ler)

Ebru Enginkaya

Asistan(lar)i

Dersin Amaci

Cumbhuriyetin kurulugsundan itibaren dénemler itibariyle TUrkiye’nin dis ticareti ve
bunu etkileyen temel dinamiklerin neler oldugunu kavramak. Uluslararasi ve
kiresel pazarlama kavramlari ve bu kavramlari agiklayabilecek anahtar sézcukler
yardimiyla konuyu kolayca algilayabilmek. Uluslararasi pazarlamayi etkileyen
cevresel faktorler hakkinda bilgi sahibi olmak. Kiresel is ¢evresi ve bu g¢evrenin
dinamiklerini anlamak. Uluslararasi pazarlama tizerinde kulturel gevrenin etki ve
6nemini kavramak. Uluslararasi pazarlama Uzerinde etkili faktérlerden politik yasal
cevre ve politik riskin isletme faaliyetleri Gzerindeki etkilerini ve bu risklerden
kacinma yollarini anlamak. Gelismekte olan pazarlar ve bélgesel entegrasyonlar
hakkinda bilgi sahibi olmak. Uluslararasi ve kiresel pazarlar igin pazarlama
stratejileri gelistirmek. Uluslararasi ve kuresel pazarlar i¢in Grin gelistirme,
fiyatlandirma, dagitim ve tutundurma hakkinda bilgi ve beceri sahibi olmak. Uluslar
aras| pazarlamada mal ve para hareketleri konusunda bilgi sahibi olmak.
Uluslararasi ve kiresel pazarlamada Ornek olaylar Gizerinde tartisarak
yasanabilecek olumsuzluklardan kaginma ve basarili érneklerden de yararlanma
yollarini 6grenmek.

Dersin Igerigi

Uluslararasi Pazarlama dersi, temelde sinifta yiz ylze anlatim seklinde olacak.
Her bir ders ile ilgili olarak 6rnek olaylardan yararlanilacak ve bu 6rnek olaylarin
analizi ile belirli bilgi ve becerilerin kazandiriimasi saglanacak. Uluslararasi
pazarlarda mal ve para hareketleri ile ilgili uygulamalar basta olmak lizere degisik
konularda uzmanlarinin derse davet edilmesi ile onlarin deneyimlerinden
yararlanilmasi saglanacak. Uluslararasi ya da kiresel pazarlar igin 6grenciler
tarafindan pazarlama plani hazirlanarak uygulamaya ydnelik beceri kazandiriimasi
saglanacaktir.

Opsiyonel Program
Bilesenleri

Yok

Ders Ogrenim Ciktilan

1 Ornek olaylarin analizi ile Girisimcilik konusu ile ilgili belirli bilgi ve becerilerin kazandiriimasi

saglanacakitir.

2 Uluslararasi pazarlama gevresinin analiz edilmesi yoluyla kiiresel pazarlardaki firsat ve tehditlerin

degerlendirilmesi saglanacaktir.
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3 Uluslararasi pazara giris stratejilerinin karsilastiriimasi yoluyla uygun strateji segimi becerileri
kazandirilacaktir.

4 Kultarel farkliliklarin pazarlama faaliyetlerine etkisinin incelenmesiyle kulttrel uyum yetkinligi
gelistirilecektir.

5 Uluslararasi marka ydnetimi ve konumlandirma stratejilerinin degerlendirilmesi yoluyla marka degerini

artirmaya yonelik bilgi ve beceriler kazandirilacaktir.

Haftalik Konular ve ilgili On Hazirhk Calismalar

Hafta

Konular

On Hazirlik

1

1923’'ten glinUmize Turkiye’nin dig ticaret verileri ve dénemler
itibariyle dis ticaret tGzerinde etkili olan dinamikler.

Ders kitabindan ilgili b&lim

2 Uluslararasi ve kiresel pazarlama kavramlari ve bu kavramlari Ders kitabindan ilgili b&lim
aciklamada kullanilan anahtar sézciikler.

3 Uluslararasi pazarlama Uzerinde etkili olan baglica ¢gevresel Ders kitabindan ilgili b&lim
faktorler; Ekonomik glcler, rekabetgi glgler, teknolojinin seviyesi,
dagitim yapisi, cografya ve altyap, kiilttirel giigler, politik ve yasal
gugler.

4 Kiresel is ¢evresi ve bu ¢evrenin temel dinamikleri. Ders kitabindan ilgili b&lim
Uluslararasi pazarlama lizerinde etkili olan ¢evrelerden kiltirel Ders kitabindan ilgili b&lim
cevre ve bu gevre ile ilgili 6rnek olay tartismalari.

6 Dis pazarlarda faaliyet gdsteren firmalar icin politik yasal cevre ve [ Ders kitabindan ilgili bolim
politik risk. Politik riskin élgtilmesi, analiz edilmesi ve
degerlendirilmesi ile politik riski en aza indirebilme ydntemleri.

7 Gelismekte olan pazarlar (Brezilya, Rusya, Hindistan, Cin, Tirkiye |Ders kitabindan ilgili b&lim
ve Eski Dogu Blogu Ulkeleri) ve Bélgesel entegrasyonlar.

Midterm 1 / Practice or Review Sinav
Uluslararasi ve kiresel pazarlama icin stratejiler gelistirme Ders kitabindan ilgili b&lim

10 |Uluslararasi ve kiresel pazarlar igin Urin (mal, hizmet, fikir, c6zim) [Ders kitabindan ilgili bdltm
gelistirme

11 [Uluslararasi ve kiresel pazarlamada fiyatlandirma ve bazi 6zel Ders kitabindan ilgili b&lim
(Transfer fiyatlandirma, Gray Market, Dumping vb) uygulamalar.

12 |Uluslararasi ve kiresel pazarlamada dagitim ve daditim kanali Ders kitabindan ilgili b&lim
seciminde dikkat edilecek hususlar.

13 [Uluslararasi ve kiresel pazarlamada tutundurma. Tutundurmanin [ Ders kitabindan ilgili bolim
kuresel ve uluslararasi pazarlama agisindan avantaj ve
dezavantajlar.

14 [Uluslararasi ve kiresel pazarlamada finansal intiyaglar. Ders kitabindan ilgili b&lim

15 [Final Ders kitabindan ilgili b&lim

16 |FINAL SINAVI Sinav

Degerlendirme Sistemi
Etkinlikler Sayi Katki Payi

Devam/Katilim

Laboratuar
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Uygulama

Arazi Galismasi

Derse Ozgii Staj

Kigik Sinavlar/Studyo Kritigi

Odev
Sunum/Jiri
Projeler 1 30
Seminer/Workshop
Ara Sinavlar 1 30
Final 1 40
Dénem igi Calismalarin Basar Notuna Katkisi 60
Final Sinavinin Basari Notuna Katkisi 40
TOPLAM 100
AKTS isyiikii Tablosu
Etkinlikler Sayi Siiresi (Saat) |Toplam isyiikii
Ders Saati 14 3 42
Laboratuar
Uygulama
Arazi Galismasi
Sinif Digi Ders GCalismasi 14 5 70
Derse Ozgii Staj
Odev 1 50 50
Kicgilk Sinavlar/Stidyo Kritigi
Projeler 1 40 40
Sunum / Seminer 0 0 0
Ara Sinavlar (Sinav Suresi + Sinav Hazirlik Siiresi) 1 10 10
Final (Sinav Suresi + Sinav Hazirlik Suresi) 1 10 10
Toplam isyiikii 222
Toplam isyiikii / 30(s) 7.40
AKTS Kredisi 7.5

Diger Notlar Yok
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